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Zagreb, ozujak 2026

Investirajte u razvoj
mreze punionica
elektricnih vozila

MODEL: Investicija u namjensko drustvo (SPV)
s 10% suvlasnistva u Qelo sustavu

PONUDA: 1.000 investicijskih udjela, svaki po cijeni 3.000 EUR

qelo.eu
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Struktura investi

Investicijski model:

Podjela udjela:

Pravni polozaj:

Prednost modela:

Realizacija investicije putem namjenskog Drustva - SPV-a (Special Purpose

Vehicle), koji kupuje 10% udjela u tvrtki enasolAuto d.o.o. za 3 milijuna EUR.

SPV je podijeljen na 1.000 udjela, pri ¢emu svaki udio vrijedi 3.000 EUR.

Kupnjom udjela postajete suvlasnik u SPV-u, ¢ime neizravno drzite udio u

cjelokupnom Qelo ekosustavu.

Ovaj model omogucuje jednostavan ulazak u suvlasnistvo i transparentnost

vlasnickih prava.



Investicija
s pokricen

Izgradena mreza:

Investirate u etablirani sustav koji je izgradio
24 aktivne lokacije i mrezu s 92 punionice
diljem Hrvatske

Povjerenje korisnika:

Qelo usluge koristi vise od trecine
registriranih vozaca elektricnih vozila u
Hrvatskoj

Financijska zrelost:

Povjerenje u Qelo potvrduje uspjesno
izdanje obveznica tvrtke u iznosu od
3,036 milijuna EUR
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OCEKIVANI BROJ ELEKTRICNIH VOZILA U HRVATSKOJ
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Rast prodaje elektricnih vozila do kraja ovog desetljeca
prvenstveno ce poticati:

» drzavne subvencije

*  uvodenje pristupacnijih modela

*  razvoj trzista rabljenih vozila

Trzisni potencijal - eksponencijalni rast

Niska penetracija:

Hrvatska je na tek 0,6% EV penetracije, ocekuje
nas snazan rast prema EU prosjeku i udjela od
19% novonabavljenih vozila u 2025. godini

Projekcija 2030:

Skok s 12.500 elektri¢nih vozila krajem 2025.
godine na 102.000 elektri¢nih vozila u Hrvatskoj
do kraja desetljeca

Vrijednost infrastrukture:
Ulaganje u punionice je ulaganje u kljucni dio
energetskog sustava buduénosti
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Plan ekspanzije

Broj prikljucaka i lokacija

150

250

44

2025. 2026. 2027.

[l Broj UFC priklju¢aka

. Ukupno lokacija

70

Faza 1 (2026):
Instalacija 90 novih UFC prikljucaka
na 20+ novih lokacija (Investicija: 7,3 M€)

Faza 2 (2027):
Instalacija 200+ novih UFC prikljucaka na 25+
novih lokacija (Investicija: 8,3 M€)

Financiranje:

Prodaja 10% udjela za 3 milijuna EUR i suradnja
s financijskim institucijama osiguravaju stabilnost
poslovanja i planirani rast
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Povecanje prihoda i EBITDA-e uz planirana kapitalna ulaganja



Projekcija rasta vrijednosti tvrtk

2027./28.
Ciljana valuacija

Ciljana vrijednost nakon zavrSetka
ciklusa izgradnje 190+ novih
prikljucaka. 2 250+ (UKUPNO)
UFC prikljucaka

Pocetak 2026.

30 milijuna EUR

Trenutna vrijednost temeljena
na prvih 60 instaliranih UFC
priklju¢aka.

_ Povezanost imovine i vrijednosti:
~ Rast valuacije izravno prati broj
instaliranih ultra-brzih priklju¢aka.

60 UFC prikljugaka

EU Benchmark i potencijal

400 - 500
milijuna EUR

Slicne europske tvrtke postigle
su ovu valuaciju uz sli¢nu

\J gustocu mreze.

\

‘ Razlika u vrijednosti

prikljucaka
EU prosjek:
1-5M€
Konzervativni
izracun:

0,5 M€

po prikljuc¢ku
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Exit strategija

Opcija 1: Stratesko preuzimanje
1. Ocekivana prodaja Qelo sustava strateSkom partneru

(naftne ili energetske kompanije, infrastrukturni fondovi.

2. Ciljana valuacija: Izmedu 100 i 120 milijuna EUR.

Opcija 2: Ulazak manjinskog strateskog partnera
1. Ulazak partnera koji postavlja vrijednost kompanije
na razinu 120 do 150 milijjuna EUR.

2. Priprema za zajednicki izlazak (Total Exit) svih suvlasnika

Total Exit (ocekivan za 5 godina)
1. Prodaja velikom globalnom igracu ili novom fondu
po valuacijama iznad 200 milijjuna EUR

2. Alternativno: Pokretanje IPO-a (Inicijalna javna ponuda).



Qelo - platforma za buducnost

Informacije o kupnji udjela:

info@fima.com
091 5313 606
097 6063 833

enasolAuto d.o.o.
Selska cesta 136, Zagreb 10 000, Hrvatska, e-mail: info@qgelo.eu, www.qelo.eu



